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Tunafurahia kusoma kazi zenu nzuri mnazofanya kwa ajili ya Tanzania. Lakini kabla ya kuanza kujaza

fomu hii, tafadhali chukua dakika chache kupitia muongozo huu. Muongozo huu utakusaidia kupata

uelewa zaidi wa jinsi ya kujaza fomu yako ya maombi  kwa urahisi zaidi na ikiwa utafuata muongozo

huu, utajiweka katika nafasi nzuri zaidi kuchaguliwa.  Na kama unamsaidia mjasiriamali kujaza fomu

hii, tafadhali hakikisha unajaza taarifa za mwombaji husika na si vinginevyo yaani, taarifa za mwanzilishi

au mwanzilishi mwenza wa biashara husika.

Je, Umesoma na kupitia kwa umakini muongozo huu kabla ya kujaza fomu ya maombi?

Tafadhali soma muongozo huu kwa umakini ili jibu lako kwa swali hili liwe ndio yenye uhalisia.

1.0 Majina yako:  

Tafadhali jaza majina kamili matatu

1.1 Namba yako ya simu: 

Tafadhali jaza nambari yako ya simu inayopatikana kwa urahisi

1.2 Umri: 

Angalizo: mwombaji anapaswa kuwa na umri wa kuanzia miaka 18 mpaka miaka 35

1.3 Jinsia: 

Angalizo: mwombaji anapaswa kuwa wa kike tu

1.4 Makazi ya mwombaji (Mkoa na Wilaya): 

Tafadhali jaza mkoa na wilaya unamoishi nchini Tanzania 

Mfano: Kinondoni, Dar es salaam

1.5 Kiwango cha elimu: 

Tafadhali chagua kiwango chako cha elimu hapo chini

1.6 Lugha: 

Chagua lugha utakayo kuwa huru nayo kwenye utaalam. Ukichagua nyingine, jaza jina lalugha kwenye box.

Kila la Kheri!

Fomu hii haitakiwi kujazwa kwa kiswahili na kiingereza.

Tafadhali tumia lugha moja tu katika kujaza pasipo kuchanganya kiswahili na kiingereza.

Kipengele hiki hujumuisha maswali yatakayotusaidia kupata taarifa zako wewe mfanya biashara.

 Kabla ya yote, tueleze kuhusu wewe!
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1.7 Jina la Biashara jamii? 

Tuandikie jina la biashara yako

1.8 Biashara yako ulianza mwaka gani?Jaza tarehe kwa mfumo huu Siku/Mwezi/Mwaka.

Kama biashara imesajiliwa, ni vema ukiandika tarehe uliyoanza biashara yako (hata ikiwa imesajiliwa

bado) utaweza kujaza tarehe ya usajili kwenye maswali yajayo.

1.9 Je, wewe ni mwanzilishi au mwanzilishi mwenza wa Biashara?

Kumbuka, maombi haya ni ya kujazwa na mwanzilishi au mwanzilishi mwenza anaetumia muda

mwingi kwenye Biashara.

1.10 Nini kili kuhamasisha kuanzisha hii biashara? (maneno 150)

Kwa maneno 150, tuhamasishe kwa kilicho kuhamasisha. Tupe stori, tueleze kwanini biashara hii ni

muhimu sana kwako.

1.11 Je, Biashara yako imesajiliwa?

Kama biashara yako haija sajiliwa, tafadhali chagua hapana. Kama imesajiliwa chagua ndio.

Angalizo: kutokusajili kwa biashara yako hakuto kuweka kwenye nafasi ya kuto kuchaguliwa

1.11 (a) Biashara yako imesajiliwa katika mfumo gani?
1.11 (b) Nambari ya usajili ya biashara yako

               Hakiki namba yako pindi unaiandika kuakisha hujakosea. 

1.11 (c) Biashara yako imesajiliwa lini? 

              Andika Tarehe kwa mfumo huu (Siku/Mwezi/Year) jaza tarehe ambayo ipo kwenye

              documents zako.

1.11 (d) Je, Una TIN?
1.11 (e) Kama ndio, tuandikie TIN ya biashara yako?

             Hakiki namba yako pindi unaiandika kuakisha hujakosea

1.11 (f) Tafadhali weka anuani ya mitandao ya kijamii ya biashara yako (mitandao ya kijamii,
            tovuti na nyinginezo)

            Tungependa kuona mazungumzo ya biashara yako kidijitali. Weka majina ya mitandao

            yako ya kijamii, unaweza share videos pia kama zipo youtube au kwenginee.

1.11 (g)  Eneo la Biashara
1.11 (h) Ulisikia wapi kuhusu UWEZO TZ 2021?

             Sasa tumeweza kukufahamu, itakua vyema ukitueleza ulijulia wapi kuhusu UWEZO

Sehemu hii itatokea endapo tu, utachagua ndio.

Tueleze kuhusu Biashara yako!
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2.1 Tatizo la kijamii unalojaribu kutatua lipo kwenye sekta gani? (maneno 100)
UWEZO TZ 2021 inakubali maombi ya wabunifu kwenye sekta zote. Tujulishe upo kwenye sekta gani.
Kama ni Nishati, Afya njema, Tehama, Elimu u nyingine. Tujulishe hapa.

2.2 Biashara yako inasaidia malengo gani ya maendeleo endelevu? (Chagua Malengo ya maendele
 endelevu 3) 
Taasisi ya Umoja wa mataifa ilieleza Malengo ya maendeleo endelevu. Unaweza soma hapa.
Chagua ambazo biashara yako inafanyia kazi. Chagua 3 tu, tafadhali chagua ambazo zina umuhimu
kwenye biashara yako sana.

2.3 Ni tatizo gani unalo taatua kwenye biashara yako? tafadhali eleza kwa umaalum zaidi  (maneno 200) 
Hapa, eleza shida kuu unayoshughulikia. Hakikisha unazingatia shida maalum. Tufafanulie kwa njia rahisi
iwezekanavyo. Jifanye kuwa unaelezea shida kwa mtoto. Kwa mfano; "Watu wenye ulemavu katika jamii
XYZ hawana huduma na msaada wao wanahitaji kuishi maisha kamili na yenye furaha."
Ili kuwa maalumu zaidi iwezekanavyo, tafadhali toa maelezo halisi juu ya shida hii na jinsi inavyoathiri
jamii yako.

2. 4 Ni ubunifu gani unao pendekeza kwenye kutatua tatizo hili? tafadhali eleza kwa   umaalum zaidi
(maneno 250) 

Sasa, hapa ndipo unapotupendeza!
Tuambie, ni nini wazo lako la ubunifu na jinsi inavyotatua shida ambayo umetambua?

 2.5 Ungependa kumsaidia nani kwenye jamii na hili suluhisho? (maneno 150)
Je, kuna wengine wanaofanya unachokifanya? Nani mshindani wako? Na kama ndivyo, ubunifu wa utatuzi
wako unatofauti gani?

 2.6 Suluhu yako inamsaidiaje mlengwa wako kwenye Maisha yake?
Elezea sababu za mlengwa wako kufaidika na bidhaa/ mradi/ huduma yako.

2.7 Suluhu yako ina matokeo gani chanya kwa walengwa wako?
Elezea matokeo chanya watakayo faidika nayo walengwa wako.

2.8 Unaiona wapi biashara yako kwenye  miaka 3 ijayo? (maneno 250)
Eleza nini nia ya baadaye ya biashara yako. Usisite kuota ndoto kidogo.

Kidokezo cha Mtaalamu: Kuwa na ukweli wa takwimu kutoka kwa vyanzo vya wataalamu, kuhusu
shida uliyogundua, na sasa unatatua itakusaidia kuwasadikisha watu wengine kuwa hili ni tatizo
ambalo linahitaji utatuzi. Hizi zinaweza kuwa ukweli au marejeleo uliyokusanya kutoka kwa vitu
ambavyo umeona au kujionea mwenyewe. Kutoka kwa habari au nakala ambazo umesoma, au
kutoka kwa karatasi za kitaaluma, au za utafiti na ripoti. Usisite kuingiza viungo kwenye jibu
lako ikiwa unafikiria ni muhimu kuelewa shida unayoishughulikia.

Kidokezo cha Mtalaamu: Onyesha kuwa una uelewa wa sababu za shida unayotaka kutatua. Kwa
kuwa hii ni hatua ya kwanza kuelekea kuelewa jinsi ya kuunda suluhisho la kudumu na endelevu,
itatuonyesha kuwa umefikiria suluhisho lako na jinsi ya kuijenga na kuiboresha vyema.

Sehemu hii, tunalenga kuelewa kuhusu tatizo unalotatua kwenye biashara yako pamoja na ubunifu wake.
Tatizo la kijamii na Ubunifu wake.
Sehemu ya 2:
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2.9 Suluhu yako ina tofauti gani na nyingine ambazo tayari zipo? (maneno 150)

2.10 Wateja wako ni nani na unawateja wangapi mpaka sasa?
Tafadhali mueleze mteja unayemlenga. Mteja wako ni yule aliye tayari kulipia bidhaa, huduma au mradi wako.
Inawezekana kuwa una wateja wa aina tofauti (kwa mfano, unaweza kutoa bidhaa / huduma kwa watu binafsi
na pia kwa wafanyabiashara) ikiwa ndivyo hivyo, tafadhali tofautisha kati ya wateja wako tofauti.
Tupatie idadi ya wateja ambao umeweza kufikia na biashara yako - yaani watu wangapi wamenunua bidhaa
/huduma yako. Ikiwa unaweza, tusaidie kuelewa ni wateja wangapi zaidi ambao unaweza kufikia.

2.11 Pesa uliyo anzia biashara uliipatia wapi? (Unaweza chagua nyanza 3  tu - tafadhali chagua zilizokuwa

za muhimu)
Hapa, tunataka kujua chanzo chako cha mtaji mpaka asa, inamaanisha asili ya pesa uliyotumia wakati
wa kuanza. Unaweza kuchagua hadi vyanzo 3, tafadhali chagua zile muhimu zaidi kwa kiwango.
Unaweza pia kuchagua chini ya vyanzo 3.

2.12  Baada ya biashara kuanza kufanya kazi, Biashara yako inazalishaje kipato?

(Unaweza chagua nyanza 3 tu - tafadhali chagua zilizokuwa za muhimu)
Hapa, tunataka kujua vyanzo vya sasa vya mapato kwa biashara yako, ambayo inamaanisha ni wapi pesa
unayotumia kudumisha shirika lako kila siku inatoka. Unaweza kuchagua hadi vyanzo 3 - tafadhali
chagua zile muhimu zaidi kwa kiwango. Unaweza pia kuchagua chini ya 3.

Mwongozo wa Maombi



3.1 Elezea kuhusu biashara yako: (Maneno 250)
Hapa tunataka kujua jinsi unavyoendesha shirika. Je! Unaendesha miradi na programu, unazalisha bidhaa au
unasambaza huduma? Je! Biashara yako imepangwaje ili kutoa suluhisho lako? Unauza nini kwa wateja wako?
Bidhaa, huduma au zote mbili? Bidhaa / huduma hizi zinatoka wapi? Ni nani anayehusika katika shughuli za
biashara yako? Hakuna jibu sahihi au lisilofaa hapa. Tunataka tu kujua unachofanya :-)

3.2 Je, una timu ya wafanyakazi? Kama ndio, tueleze ni watu wangapi na wanafanya nini na wanatumia
mda gani kwenye biashara hii? (maneno 100)
Timu yako ni kubwa kiasi gani (pamoja na wewe mwenyewe na waanzilishi wowote ambao unaweza kuwa nao)?
Tujulishe biashara yako imeweza kuajiri watu wangapi. Nambari hii inapaswa kujumuisha wewe na mwanzilishi
mwenza wako. Eleza jukumu la kila mshiriki wa timu na ni muda gani anatumia kwenye biashara yako. Tujulishe
ni wangapi kwenye timu yako wameajiriwa kikamilifu na biashara yako.

3.3 Ni ujuzi ganiunaohitaji sana sana ili kukuza biashara yako ya kijamii? (Tafadhali chagua majibu 3
tu unayo yahitaji zaidi kwa wakati huu.)
Hapa tena, hakuna jibu sahihi au lisilofaa. Tunataka kuwa na maoni wazi ya kile unachofikiria unahitaji kukuza
biashara yako ili tuweze kukupa msaada unaofaa zaidi ikiwa utachaguliwa kwa mafunzo. Lazima uchukue
majibu 3 - tafadhali chagua zile ambazo unahitaji zaidi kwa sasa. Ikiwa unachagua "nyingine", hakikisha
umeainisha jibu lako kwenye kisanduku kinachofanana.

Sehemu hii unahitajika kujaza maelezo kuhusu dhana za biashara yako ya kijamii zinazoendeshwa
na mjasiriamali.

Tueleze Biashara yako ya kijamii ina fanyaje kazi.
Sehemu ya 3: 

Kwa kubofya kitufe cha "Wasilisha" hapa chini, unakubali kuwa biashara unayotumia ni yako na kwamba
habari yote uliyojaza katika fomu hii ni kweli kwa ufahamu wako bora.

Ujumbe wa Shukrani baada ya kuwasilisha:
“Vema, umemaliza kujaza fomu na kufanikiwa kutuma ombi lako. Tafadhali angalia barua pepe

zako; unapaswa kupokea nakala ya majibu yako.
Follow'her na Unleashed Africa wanakushukuru kwa kuomba nafasi kwenye

UWEZO TZ 2021!”

Ikiwa hauoni ujumbe huu wa mwisho, inamaanisha kuwa ombi lako inaweza kuwa haijawasilishwa
kwa usahihi. Tafadhali jaribu tena. Usisite kuwasiliana nasi ikiwa una mashaka yoyote.

Sehemu ya Mwisho:
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